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Si reflexionas un momento sobre la
actividad que desarrollas a lo largo de una
jornada, te serd féacil comprobar gque e€s
raro el dia que no necesites a algun esta-
blecimiento comercial para comprar algo que
te es necesario: un lapiz, cuaderno, zapa-
tos, alimentos.... . Prdcticamente, todos
los productos que estan en tu casa, vendran
del exterior, de algun comercio, hipermer-
cado, almacén, etc. Quizd sélo en algunos
lugares rurales, son las mismas personas
las que producen determinados productos que
después consumirdn: hortalizas, Jranos,
cestos, ropa, etc. y, aun asi, para obte-
nerlos y poder elaborarlos necesitan com-
prar algun material: arados, abonos, trac-
tores, electrodomésticos, etc.

Desde el principio de los tiempos,
estd comprobado, por excavaciones realiza-
das, que ya los hombres primitivos inter-
cambiaban sus productos, los que a ellos
les sobraban (excedentes) por otros que no
poseian. Asi, se han descubierto puntas de
flecha de silex en lugares donde no exis-
tian yacimientos de este mineral, prueba
evidente de que debian traerlo de otros
Tugares.:




1. Anota en este cuadro los productos que se hayan
comprado en tu casa durante un dia de la semana.

NOMBRE DEL PRODUCTO PRECIO LUGAR DE COMPRA PERIODICIDAD EN LA COM-
(1) PRA (2)

(1) Panaderia, papeleria. supermercado...
(2) Habitual (casi a diario). ocasional, diario ...

2. Localiza en esta sopa de letras algunas de 1las
necesidades que podriamos considerar basicas:

Escribelas:
SAZNANESNETFN
FCSGTGCA XTIERQ 1-.
TAFIPNARZICW 2.-
ILVKIAOECTLJR 3.-
NZZXDESERER AGYS A d=
XAASSHTJIMATFD S.=
MDBNFNWUDZXCN g==
XOAVESTIDOSE 7.
BRAMAEBATXS SEBTI 8.-
TCIJIEWRASRMY
QL T UREBIOMPIN G D V I
ANJIOYVDJWSYV




3. TRABAJO EN EQUIPO.

Confeccionad wun mural con todos aquellos
productos que cada alumno de clase puede ofrecer al
resto de sus compafieros para vender o cambiar por
otros, teniendo en cuenta que ese producto que se
ofrece es porque se produce o elabora en su domici-
1LsiE)

Cuando todos hayais anotado los productos que
ofrece, organizad un debate en el gque se analice la
posibilidad de abastecer o satisfacer las necesida-
des minimas con solo los compafieros de clase.

a) Anotad las conclusiones sobre el debate.

b) ;Qué necesidades considerais imprescindibles?

c) ;Cudles se podrian cubrir a la vista de 1las
ofertas de todos los alumnos de clase?

d) ;Cudles no seria posible satisfacer?

e) Recogida de sugerencias para solucionar esas
deficiencias.



( -Se puede ampliar el campo de debate incorporando
otras aulas, o incluso todo el centro, al posible
intercambio o compra-venta de productos.)

Al final se elaborara, en el mural, un cuadro
resumen de aquellos productos y necesidades que para
su abastecimiento seria necesario recurrir al
comercio fuera del aula.

4. ;Como preferirias que se realizase el abastecimiento
de productos en clase?:
- Comprando-vendiendo mediante dinero
- Cambiando uno que tienes por otro que te
falta

a) ¢(Por qué eliges ese sistema?

b) ;Por qué rechazas el otro?
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Aunque actualmente el sistema que
predomina para la oferta y suministro de
productos es el de compra-venta a través de
un comerciante, aun hay pueblos que conti-
ntan intercambiando directamente los bienes
que les son necesarios Yy no producen por
aquellos que ellos poseen.

Se conserva el sistema conocido con el
nombre de TRUEQUE, mediante el cual se
produce un intercambio de materiales, sin
intervencién del dinero.

Esta forma de dar-recibir fue quiza el
modo como empezaron las relaciones sociales
y econdémicas entre 1los distintos grupos
sociales primitivos.

Investiga en tu familia si alguna vez han conseguido
algo mediante intercambio o permuta, sin aportacidn
de dinero.

Anota qué bien o producto fue el que consiguie-
ron y haz una descripcién de cdémo Yy DOT qué se
produjo este intercambio.

La PERMUTA es un TRUEQUE LEGALIZADO, es decir, un
trueque acompaiiado de un contrato. cCuales crees que
fueron las causas que motivaron la necesidad de
afiadir el contrato al trueque?



3. ¢Te resultaria facil adquirir 1los productos que
normalmente utilizas mediante el sistema de trueque?
cPor qué?

MODO DE COMERCIAR DE LOS CARTAGINESES EN LAS
COSTAS DE LIBIA

Los cartaginenses cuentan la siguiente
historia: en Libia, allende las columnas de
Heracles, hay cierto lugar que se encuentra
habitado; cuando arriban a ese paraje,
depositan sus mercancias, las dejan aliena-
das a lo largo de la playa y acto seguido
se embarcan en sus naves y hacen serales de
humo. Entonces, los indigenas al ver el
humo acuden a las orillas del mar y sin
pérdida de tiempo dejan oro como pago de
las mercancias y se alejan bastante de las
mismas. Por su parte, los cartaginenses
desembarcan y examinan el oro; y si les
parece un justo precio por las mercancias,
lo cogen y se van; en cambio, si no lo
estiman justo, vuelven a embarcarse en las
naves y permanecen a la expectativa. Enton-
ces,:. los: nativos:,. por losgenenaily,] sesacer—
can y siguen anadiendo mds oro, hasta que
los dejan satisfechos, y ni unos ni otros
faltan a la justicia; pues ni los cartagi-
nenses tocan el oro hasta que a su juicio
haya igualado el valor de las mercancias,
ni los indigenas tocan las mercancias antes
de que los mercaderes hayan cogido el oro.

(Herodoto (Historias, Madrid 1979. Citado por Federico
Sara en:Cuadernos Historia 16 n? 142.-)

Este mismo sistema de "intercambio
mudo” se sigue realizando en estos pueblos:

- Pigmeos congoleses y bantues.

- Diversos pueblos de Indochina.

- Diversos pueblos de California.

10



4.

forma de vivir.

5%

ejercicio anterior,

Busca informacién sobre el sistema de vida de uno de
estos pueblos y haz una breve descripcién de su

Consultando los datos del pueblo descrito en
completa este cuadro:

PUEBLO INVESTIGADO:

Productos que
produce

Productos que
necesita y no
produce

Pueblos con 1los
que intercambia

Poblado africano.




6. Localiza en este mapa mudo los pueblos indicados y
que continuan realizando el "intercambio mudo".

2



Cinturén de cauri (Islas Salomén)
Conchas de cauri
> (Nueva Guinea)

Té prensado

(China y Tibet)

Pulseras de plata (Tailandia) Campanas (Zambia)

Cobre (Zaire)

Objetos que se han empleado como moneda.

E1 TRUEQUE daria paso mas tarde a la
MONEDA. Pero la moneda no se ha considerado
siempre tal y como la conocemos actualmente
en forma de papel o metal. Su origen fueron
productos que para los distintos pueblos
gozaban de un gran valor como:

- Puntas de flechas para los pueblos
negroafricanos.

- E1 ganado para los pueblos pastores.

- Las perlas de vidrio para los negroa-
EIcanos.

- E1 tabaco en America.

- E1 cacao en la BAmérica Prehispanica.

- E1 azafran en la Peninsula Ibérica.
etec.

Estas "monedas" fueron evolucionando
a lo largo del tiempo y adaptandose a los
nuevos sistemas sociales en que se 1iban
estableciendo. Progresivamente se hizo mas

cémodo su manejo, su transporte..... faci-
litando en gran medida la actividad comer-
cial.

13




1. Petrdleo, diamantes, oro, uranio... icrees que estos
productos se podrian considerar "moneda" hoy dia al
estilo del texto anterior? ;Por qué?

2. INVESTIGA UN POCO.

a) (A qué naciones de la actualidad les podria intere-
sar los productos anteriores como "productos-mone-

da"?

PRODUCTO

PAISES

PETROLEO

ORO

DIAMANTES

URANIO

nu O ™™m30

b) Enumera algunas ventajas o inconvenientes que les

podria suponer,

a los paises de la actividad ante-

rior, la utilizacidn de esos productos como moneda
actual.
VENTAJAS INCONVENIENTES

14



3. Segun el texto anterior (primero de este blogue), 1la
moneda facilita en gran medida la actividad comer-
cial. ;Por qué crees tu que se puede llegar a hacer
esa afirmacidén respecto a las monedas?

UTILIZACION POR VEZ PRIMERA DE DINERO AMONEDA-
DO ENTRE LOS ROMANOS

"En tales tiempos no se habia visto
aun en Roma dinero amonedado ni marcado con
el afio de la Republica: no se habia emplea-
do mds que piezas de cobre en el comercio.
Pero creciendo las riquezas en el imperio,
se empezaron a fabricar piezas de plata de
diez y cinco ases, que tenian el valor de
otras tantas libras de cobre que se llama-
ron sestercios. Todas estas pilezas eran
designadas con el nombre de moneda, porque
se acunaban en el tiempo de JUNO MONETA.

- Ay = ok
Tito Livio <<Década de la H Romana>> citado por
Federico Lara en Cuadernos de Historia 16, n 142.

L5



4. ASES Y SESTERCIOS. ;Son monedas de curso legal hoy
dia?

;Cémo lo has averiguado?

5. Elabora una relacidén de monedas espanolas gque se
usaron en otras épocas.

Escribe sus nombres.

6.- Comprueba cual es tu capacidad de observacidn de monedas.

Este es el dibujo de una moneda en el que van incluidos algunos asvectos
de la descripcidn del anverso ("cara") y reverso ("cruz").

Recuerda las que utilizas normalmente e intenta hacer la ficha descriptiva

de alguna de ellas.

INg o

2

&AaBAg 0
PRV
i PRL

o
2

-
..»'(na -
113 ,0N

OIBUJO DEL ANVERSO 2'8UJO DEL REVERST

Descnpcidn del conjunto de la moneda:
@ Color:
® Matenal
® Tamano aproximado:
- Dwametro
- Grueso

Descripcion del anverso (“cara’):
® Leyenda 0 NsCnpcion:

® Grabado pnncipal:

® Fecha de emision:

Descnipcion del reverso (“cruz’):
® [eyenda o nscnpcion:

® Grabado

@ Valor de la moneda.

16



7. Localiza en esta sopa de letras el nombre de las

monedas de los 12 paises de la Comunidad Econdmica
Europea.

DHBGTZXOLJ
OYFLORINA
CCZFNBOMT
RANURDTCPE
AAEAUATIOS
MURCRBORE
RISAQFUTIP
L'EPTANOROZC

Escribe el nombre de las monedas encontradas y anota
junto a cada una de ellas el pais o paises en las
que se utiliza.

Busca en la seccién de economia de algun periddico
el cambio entre la peseta y las siguientes monedas:
ddlar americano, libra esterlina, franco francés,
yen japonés.

17



10. TRABAJO EN EQUIPO

a) Imaginad que vais a realizar un viaje de
estudios a Alemania, y para ello necesitais
llevar dinero de 1los distintos paises que
vayais a atravesar.

a) Marcad sobre un mapa el itinerario que
querdis realizar

») Anotad los paises que atravesariais
c) Decid gque monedas serian necesarias para

cada pais. DIBUJO CROQUIS de la ruta que
seguiriais.

b) ORGANIZADOS EN EQUIPOS
- Cada equipo elige otro pais de destino.

- Maximo de dinero a gastar en el respectivo
pais 10.000 ptas. por equipo.

- Cada equipo debera "comprar" con ese dinero
monedas del pais que vaya a visitar.

18



c) Completad este cuadro.

EQUIPO PAIS ELEGIDO VALOR DEL MONEDAS CONSE-
N*® CAMBIO GUIDAS

a b (W NP

d) Comentad este cuadro anotando observaciones
sobre si la cantidad de monedas conseguidas
por cada equipo guarda relacidén directa con el
valor total.

"El Gran Khan hace acunar monedas del
siguiente modo: toman corteza de 1los arboles
(moreras por lo general, de las que el gusano de
seda devora la copa) y de la membrana que hay
entre la corteza y el tronco suelen hacer una
paste como del papiro, de color muy moreno, casi
negro. Estos papeles los hace cortar de varios
tamarios, en forma de tarjetas largas y estrechas
y a cada una le asigna un valor. Todos son
sellados con el signo del Gran Khan. Y todos
compran y venden utilizando estos billetes.

Osorio José M#: Viajes de Marco Polo.
Padg. 82. Ed. EVEREST.

Caravana partiendo desde Asia.

IS



11. Marco Polo en uno de sus viajes nos describe como se
fabricaba el papel moneda en la época del Gran Khan.

INVESTIGA tu en la forma que te sea posible
(consultando textos, etc) cual es el proceso actual
de acurfiacidén de monedas.

Escribe detalladamente el resultado de tu
investigacidn.

12. Disefla tu propio billete y tu propia moneda.

BILLETE MONEDA

20



DEL TRUEQUE A LAS SOCIEDADES POR ACCIONES.

"Los elementos esenciales de la acti-
vidad comercial, que permitieron sobrepasar
en estadio del trueque, se dieron original-
mente en el Proximo Oriente y se desarro-
llaron en la antigledad por obra de feni-
cios, griegos Yy romanos. La caida del
Imperio Romano primero y luego la irrupciodn
de los arabes en el Mediterraneo represen-
taron una ruptura en el proceso del creci-
miento del trafico, pero a partir del siglo
XI, el comercio experimentd un renacimiento
y los mercaderes de las ciudades italianas
aportaron nuevas técnicas con la aparicidn
del crédito y de las sociedades por accio-
nes; estas innovaciones aportaron el volu-
men y la variedad de los intercambios.”

VV.AAR: ENCICLOPEDIA LAROUSSE.
“"H4 del comercio internacional”™ Pag 2147.

a) Investiga el significado de "crédito", que
aparece en el texto anterior.

b) ;Crees que actualmente se utiliza también el
sistema de crédito para comprar algunos pro-
ductos?

c) Escribe varios ejemplos de bienes gque normal-
mente se compren por medio de este sistema.
(Pregunta a tus padres, familiares, vecinos,
etc.)




d) Preguntales también por qué eligen ese sistema
de compra.

14. Observa estas tarjetas de crédito

" CITIBAN(® )

CLASSIC TR

4548, 0112 345b

2201791 v

$543 5012345

§5==00/00==00/00 C¥.
CifLo3 IIEXXL TOOXE

4543 S0 2345

352=00/00==00/00 C¥
CAXLOS SIERRA RODR; ¢

a) Representan un nuevo sistema de "llevar dine-
ro". INVESTIGA la forma de obtenerlas Yy Ssu
posterior utilizacidn.

22



b) ;Crees que las tarjetas, al igual que ocurrid
con la moneda, también puedan favorecer en
gran medida la actividad comercial?

(Por qué?

c) Escribe ventajas e inconvenientes que pueda
suponer la utilizacidn de dichas tarjetas para
el pago de productos adquiridos en un comer-
CHO:

VENTAJAS INCONVENIENTES

d) Pregunta también a personas de la calle, posi-
bles clientes del comercio, sus preferencias a
la hora de comprar:

- ¢(Pagar con tarjeta?

- ¢(Pagar con dinero?

e) Ante las opiniones dadas elabora una serie de
conclusiones.

23



15. La familia Martinez Solomer de Almansa es propieta-
ria de un pequefio taller artesanal de calzados de
caballero desde 1950.

Elaboran manualmente un numero 1limitado de
pares de =zapatos que venden en la comarca. La
calidad del calzado hace que haya mas pedido que
produccidn, por lo que se ven obligados a ampliar el
negocio. Como no disponen de suficiente dinero para
comprar maquinaria y ampliar locales, y no quieren
solicitar un préstamo bancario, deciden dar partici-
pacidén de su empresa a aquellas personas que estén
dispuestas a aportar dinero para sufragar 1los
gastos. De esta manera, estas personas, al tener una
parte de la propiedad, pasan a ser accionistas de la
nueva fabrica de calzados que sera conocida a partir
de ahora como Martinez Solomer S.A. .

Actividades.

a) Imagina que tu has adquirido 5 acciones de
5.000 ptas. de la empresa ;te puedes conside-
rar propietario de esa empresa?

Explica por qué.

b) La féabrica de calzados tiene muchas ventas
(qué le ocurrird al valor de tus acciones?
isubirédn o bajaréan?

Explica por qué.

Cc) Averigua que significa 1la inclusién de 1las
siglas S.A. al nombre de una empresa.

24



16. Intenta completar este texto referente a la visita
a una entidad bancaria por parte de un cliente.

Después comprueba si 1los espacios 1los has
completado correctamente con las palabras que hay
escritas después del texto.

"Ayer fui a la Caja de Ahorros para consultar
el de mi . Comprobé que me habian
realizado tres , uno correspondiente a
una realizada desde Murcia de
una gue me debian. Después indiqué al
que habia tras el que

gqueria realizar un de 25.000 ptas.
que necesitaba. Solicité visitar al
para que me informase sobre un que
pienso solicitar para adquirir una vivienda de
seis millones de . Comprobdé con el

los que me supondria ese
__al cabo de 10 . Por Gltimo le indiqueé
gue queria en mi el
de teléfono y el de la luz."

(Director - transferencia - ordenador - recibo - empleado
- saldo -crédito - libreta - cuenta - préstamo - mostra-
dor - abonos - afos -pesetas - reintegro - cantidad -
interés domiciliar.)




L1 CONPRANOS LAS, COSAS EN LUGARES DETERMINADOS

105 a) ¢Qué productos se podran comprar en este esta-
blecimiento comercial?

(Escribe sus nombres clasificados, si 1lo
prefieres, por conceptos)

b) ¢(Como estan distribuidos los productos en el
loca'lle

26



c) (Crees que acudira mucha gente a comprar a
este establecimiento? ¢Por qué?

d) ;Por qué crees que la gente y tu mismo, compra
en estos grandes centros comerciales?

e) ;De qué forma se suministra el comprador 1los
productos que desea comprar?

f) ;Cémo y cuadndo se paga cada producto comprado?

“ El1 viajero entra en la tienda con
Julio Vacas detrds. En la tienda hay de
todo, parece la tienda de un moro: quingqués
de porcelana, escupideras de loza, tinteros
de ‘eristal. duros de: plata, cuadros, li-
bros, arneses de caballeria, candiles de
bronce, pieles de carnero, plumas de pavo
real, hermosas fuentes lanadas, chaquetas
viejas, una coleccién de sellos argentinos,
dos paquetes de medio kilo cada uno de
marcos alemanes de la guerra del 14....°"

Cela Camilo José: "Viaje a la Alcarria”™.
Coleccidén Austral. Pag 57.

27!



2. Compara la compra en el gran centro comercial con la
descrita en el texto y completa el cuadro anotando 1las
caracteristicas que supone la compra en uno u otro local
o centro comercial.

SEMEJANZAS DIFERENCIAS

3. ¢Qué tipo de comercio predomina en tu localidad?

" Un tipo de comercio que se viene celebrando periodicamente
cada semana es el mercado de "Los Invasores”. En el se retmnen todos
los martes 500 vendedores procedentes de todos los lugares de Espana
para ofrecer sus productos a los habitantes de Albacete.

Su origen se remonta a la venta de productos excedentes y
crincipalmente agricolas que desde las huertas vecinas se concentra-
San en la plaza de las Carretas.

Actualmente los productos que se venden son bastante mas
rariados, destacando los textiles y siguiéndoles en importancia
limentacidn, calzado, flores y plantas, muebles Yy ceramica. De
enos importancia, drogueria, cuadros y productos de musica.

También se han 1incorporado al mercadillo los vendedores
africanos que ofrecen una diversidad de productos importados princi-
palmente de oriente: relojes, mecheros, herramientas de trabajo,
Cransistores @eteonfia:

La mayoria de los compradores acuden a "Los Invasores” atraidos
oor la gran cantidad de productos que se ofertan y porque los pre-
Cios suelen ser mds baratos de los que poseen las tiendas, aparte
Jel ambiente tan pintoresco que presentan los puestos con sus ruidos

el bullicio de la gente que va y viene.

I <

ad

Jiménez Ortiz, Pedro Francisco: Coordinador
I” Congreso Joven de H? de C.L.M.
Comunicaciones y ponencias. Actas 7.

28



4. ;Crees que puede existir alguna relacidn entre el
tipo de mercado descrito en el texto y la compra en
un gran centro comercial? Expdn tu opinidén mediante
un pequeno comentario.

5. Posiblemente en tu localidad también se realiza este
tipo de mercado. Procura averiguar aspectos del
mismo visitandolo y elaborando una encuesta.

Puedes seguir este guidn:

- Productos que se venden.

- Lugar de origen de los comerciantes.

- Lugar de origen de los compradores.

- Diferencias de los productos comparandolos
con otro comercio. de tu barrio.

- Motivos por los que los compradores acuden
al mercado.

- Motivos por los que los vendedores acuden al
mercado.

- Frecuencia de asistencia.

- Historia del mercado.

- Historia del lugar en el que se realiza o
realizd quizads en otro tiempo.

=S HEiECL

Mercado central.Indonesa.



6. TRABAJO EN EQUIPO

UN MERCADO MEDIEVAL EN CLASE

e

—T e = =N g,

Observad este grabado de un mercado medieval.
Localizad textos que describan como se desarrollaban este
tipo de mercado y realizad en clase una escenificacidn
intentando conseguir la ambientacidén propia de aquella
época:

- vestidos

- puestos de ventas

- productos

- conversaciones: vocabulario, expresiones....

- musica

- medios de transporte.

=8 Btek

7. Busca en tu biblioteca de aula informacidn sobre el
origen de las Ferias en la Edad Media y completa

este cuadro.

LUGAR DE CAUSAS DE |[PRODUCTOS |[GENTES QUE |OTROS
REALIZACION |[SU ORIGEN ACUDEN DATOS
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VN0 EN TODOS L0S SITIOS ENCONTRAMOS LO QUE NECESITAMOS

qu.‘__ca_-q ARSI PR S KSR S S A

(Has tenido que desplazarte alguna vez de tu
localidad para comprar algun producto que
necesitabas?

Si ti no te has desplazado ;Crees que 1los
productos que consumes se han elaborado todos
en tu localidad?

Escribe varios ejemplos de productos que sean
locales y otros que 1lleguen a tu localidad
procedentes de otros lugares.

113 a)
b)
=)

LOCALES

De fuera de la localidad

Sl



La expansion de los pueblos a lugares
distintos al de su origen, movidos Qquizds
por su espiritu aventurero o por la nece-
sidad de nuevos espacios, les hizo descu-
brir bienes distintos a los Suyos que poco
a poco 1incorporaron a su vida hasta el
punto de llegar a considerarlo imprescindi-
ble.

En algunas épocas, por 1invasion,
guerras, Yy en otras por relaciones amisto-
sas entre los pueblos, fue como se inicid
un 1ir y venir de productos y culturas que
continuan hasta nuestros dias, estable-
ciéndose actualmente un mercado mundial del
que ya dificilmente podemos volver atras.

El silex y los metales al principio,
las sedas y productos exoticos del Oriente
después, hasta llegar hoy dia al producto
dominante, el petrdleo, ha sido un proceso
de evolucidon del comercio en busqueda
siempre de los productos que en cada época
se necesitaban por la dependencia Qque en
los pueblos se ha ido creando.

SERSS

Yacimiento petro
Z ¢ a) Haz una relacién de .productos que utilizas en

tu casa y que tus padres o abuelos no utiliza-
ron por NO CONOCerlesk
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b) Extrae del texto de "Viaje a la Alcarria"
(Pag. 27) el nombre de algunos productos que
habia en la tienda y que tu desconoces total-

mente. Inférmate sobre ellos.

3. Averigua que productos de tu localidad se venden a
otros lugares tanto cercanos, como incluso fuera del

pais.

4. Inférmate de qué paises son los que suministran
petrdleo a nuestro pals y traza en este mapa mundial
el recorrido que creas mads conveniente para su
desplazamiento desde el 1lugar de origen hasta

Espana.

e




S. Estas piezas corresponden a varios tipos de trans-
portadores: PETROLERO GRANERO- REFRIGERADOR )%
CONTENEDOR.

Recompdédn con ellas cada uno de estos transportes.
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Lee atentamente este articulo de prensa sobre 1los
riesgos de los petroleros y 1los problemas del
petrdleo y escribe un comentario en el que manifies-
tes tu opinidn al respecto.

&
3
=
)
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Futuro

INFORMATI

Sistemas abiertos. A cesar
del intares e fAdncantes y
JSUANQos de wlormanca oor
Qs sislemas a0rertos, Jue
permiten (radajar 20 comun
a4 orgenagoras Se Jisuntos
fapricantes. ‘a polemica
planteada en orno al Um
2 sislema aDer0 Mas ex-
'enciCo. 2513 confundiendo
caca wez mas al ysuano f-
nal. que D«de Que se aclare
‘a situacion La sxisiencia
J® 0Os Orgamzaciones inter-
Nacionales. C30a una apOs-
lando por una version del
sistema y enirentacas en
una guerra ce especihcacio-
nes lecnicas, arficuita la so-
lucion

Papna 6

SUPLEMENTO DE CIENCIA, TECNICA E INFORMATICA

Tres dias de fucgo y explosiones
terminaron el domingo 14 de abnl
con ¢l petrolero Haven en el fondo
del mar frente a Génova. Este’

nuecvo accidente vuelve a la actua-
lidad la faita de Yegundad de los

enormes buqucs tanque que sur-
can los mares constantemente
para abastecer de energia al mun-
do desarrollado. El petroleo esta
tambicn en el ongen de la catas-
trofe que vive Kuwait, donde 500

VANOS remOKIcOnes MHENIAN SIDAGUI LN INCENIO #N LA DETOMID #N Mar 10HN0.

Los riesgos de los petroleros

El factor humano se encuentra en el fondo de la mayor parte de los accidentes

ALICIA RIVERA

nes ruunanas de carga. descarga o Je

Latr Jel buque Ha-
ven reaizaba 2l mediodia del pasado |1
Je abnl, frente 2 la costa de Genova. las
operaqiones. wispensadles para nave-
@r. de reequibbno de la carga en los
tangues cuando aiguna chispa en uno
de los cquipos de bombeo Jel crudo
Provoco una expiosion, seguida del in-
cendio del bugue. Esta es una de las hi-
Polesis que s¢ mancpan para explicar of
ongen del acodente. El petrolero, cons-
trwido en C3diz ¥ con bandera chipnio-
Q. habia descargado 30.000 tonciadas
Je crudo pocos <ias antes en Genova y

toma de . segun dalos de la
Federacion Intermacional Jde Propwcta-
nos de Petrokeros para la Contamina-
@on. Lo que sucede e3 que las operacio-
NS rutinanas en osta actividad se hacen
con miles de toncladas de mdrocarou-
ros Que Uesprenden gases inflamabies y
someten 2 ios barcos y a (o3 equipos
cnormes prevones y esfuerzos.

Los modernos sistemas Je navega-
00 y situacion por satelite, las opera-
Qoncs robolizadas, los ordenadores de
2 bordo que regulan las maniobras o los
radares ¥ sensores que controlan la car-

i

pozus continuan ardiendo y po-
niendo a prueba las técnicas con-
vencionales para apagarlos. Cien-
tificos ¢ inventores buscan nucvos
¢ imaginativos metodos para ha-
cer [rente a esta insolita situacion.

veruido de 3guas contaminadas, POryue
¢l facior humsno o Jemusiadas veues
responsadke e los desasires.

El diano bntanico Financiul Times sc
preguntada. <n la poiemica sobre la
convemencia Je reformas Siruciuraies
en los petroeros. 31 0o sena mas necesa-
no imponer cf doble capitan que o do-
ble casco.

Un petrolero, ya sea de crudo o de
productos refinados, & un casco dividi-
do por dos mamparos longitudinales y
¥anos Lransversales que forman los tan-
ques de carga. c3tancos y cermados her-
metxcamente, cstruciura indispensadle

se preparaba para ira Siaha a & el
< resto

Cuando ¢l barco s¢ fue 4l fondo, <
cpian y Jos inpulantes desaparecie
ron, v custia el Ne3go Je marea negra
por las 110 000 tonctadas de crudo que

los tanques (
postenores parccen indicar que cf petro-
lco s¢ consumio en las 60 horas de in-
Zend10 0 se sohdifica en los nques). En
ia superficic quedaron tres cadaveres
mas, 30 hendos graves y 15.000 toncla-
das de crudo.

A la espera del informe defimuvo
que explique lo que paso en el Haven
—las causas de exa explosion en un bu-
Qque anciado. haciendo operaciones ha-
Druales. Je Jia., con bucnas condimones
metcorologicas ¥ sin registrarse choque
aguno—. (0do parecs indicar que este
UCEsO no alteran las nava-

3 han las

hasaa ci punto de que una tnpulacion de
menos de 20 personas lleva un petrolero
moderno de 150.000 y haa

para la del buque. El edifi-
©0, en la pane trasera, aiberga los a-
marotes, ¢f puente y las dependencias

Jumeniado las medidas de segundad de
25108 cnormes buques. En su coastruc-
©10n s¢ han impuesto los tanques de las-
tre de agua segregados, en l0s QuE N0 s¢
mete petrokeo. y csta cn debate la conve-
menca de la estructura de doble casco y
doble fondo.

Dobie capitan

Las mejoras tecnicas en los petroleros
pueden chocar contra los intersses de
Qquiencs los expiotan, pero las estadisu-
cas acusan Jde los problemas. sobre
todo. a lus medidas de prevencion, igno-
radas por armadores que contratan tn-

poco iy a repara-

les. Mis del 70°4 de los acoidentes en los
petroleros s¢ produce durante Operacio-

35

CI0nes 30rocIuradas, inspecciones Jeso-  pOEr Navegar.
L ir de

o

. debajo van las salas de

de
y las camaras de bombas. Una red -
tnncada de tubemas para ¢f cruco, =
agua de lasire y los gases ineries que
Sermetizan los tanques recorre todo <
Duque.

A dJiferencia Je los mercantes con-
vencionalcs. que navegan siempre car-
gados, los petroleros solo llevan tan-
ques llenos de crudo cuando hacen cf
viaje desde los paises productores iel
goifo Persico. ia costa mgenana en Afn-
< y o golfo de Mexico) hasta los consu-
mdores.

En ¢l (ravecto contrano. ¢f barco va
vacio y tene que llenar sus tnpas Je
agua para akanzr ¢f peso necssano y

Pasa 4 ia pagina 2



et AL 'ﬁ ity Rt e
Los nermanos Polo salen hacia la India.

"La ciudad de Canton es grande y
noble. Es el pueblo en donde vienen a parar
las naves de la India, descargando tesoros
de piedras finas y perlas muy gordas y del
mejor Oriente (1).

Es el pueblo de expansion de toda una
inmensa regidén Yy un mercado de piedras
preciosas maravilloso. Habéis de saber que
este es uno de los puestos mejores del
mundo .

Y el Gran Khan recibe de esta ciudad
un tributo enorme porque cada nave que
llega a la India paga sobre todas 1las
mercancias el diez por ciento. De modo que
para el Gran Khan esta ciudad es un tesoro.

Cerca de Cantdn hay una ciudad donde
hacen los platos de porcelana mas bellos
que verse puedan. En ninguna parte se hacen
iguales a éstos y de ahi se desparraman por
el mundo entero, y ademds no son muy caros.

: : e S . =
Osorio Jose M . Viaje de Marco Polo. Editorial EVEREST.

(1) B8rillo especial de las perlas.
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El descubrimiento de América ofrecid
oportunidades a los puertos que se escalo-
naban desde el Estrecho de Gibraltar al
Cabo Norte. Eran varias las causas que’
acompanaban a los grandes descubrimientos,
alguna de las cuales eran netamente comer-
ciales: la busqueda de una ruta nueva hacia
las especies, el escapar del control turco,
etc. La falta de metales preciosos nos
lleva a hablar de un “hambre de oro” tan
imperiosa como el "hambre de especies”.

Estos dos fines fueron alcanzados
cuando comenzdé el siglo XVI: las especias
costaban en Lisboa cinco veces menos que en
Venecia. A partir de 1545 el oro de América
afluyo a Espana por Sevilla una vez puesta
en exploracién las minas del Peru y las
llegadas de plata se hicieron aun mas
importantes.

En Espana y Portugal el comercio era
controlado estrechamente por el Estado.

ENCICLOPEDIA LAROUSSE (reelaborado)
Edad Moderna

7. ¢(Cudl de los dos textos anteriores, crees que es
antes en el tiempo? (Por qué?

8. Averigua gqué especies eran a las que se hace refe-
rencia en el texto de Marco Polo y di si actualmente
siguen siendo comercializadas internacionalmente, o
si su cultivo se ha extendido a otros paises ademas
del gue son originarias.
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9. ¢(Qué entiendes por "hambre de especies" y "hambre de
oro" expresiones utilizadas en el segundo texto?

10. TRABAJO EN EQUIPO

a) Haced una exposicién de las ideas aportadas en
la actividad anterior argumentando cada uno su
opinidn. Escribid algunas de esas opiniones.

b) Estableced un debate sobre 1los argumentos
aportados y anotad algunas conclusiones.

c) ¢(Creéis que hoy podriamos hablar de "hambre de
petrdleo"? (cPor qué?
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d) ;Y de otros productos?

cDe cuales?

11. E1 desarrollo de la rutas comerciales, trajo como
consecuencia el nacimiento de grandes ciudades, O el
crecimiento de algunas ya existentes.

Averigua sobre algunas de estas y completa este

cuadro.

FECHAS CAUSAS DE SU MOTIVOS DE SU
DEL FLORECIMIENTO DECAIMIENTO
APOGEO

VENECIA

SEVILLA

BRUJAS

LISBOA

OTRAS
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".... En ocasiones el crecimiento de
un nucleo de poblacidon viene dado por el
incremento de los intercambios. El1 exceden-
te de produccion agraria necesitaba ser
comercializado en el mercado local, que
aumentd en dimensiones e I1mportancia.Los
mercaderes Yy buhoneros ambulantes, se
instalaban a la sombra de un castillo o de
un monasterio donde se sentian mas seguros
para llevar a cabo sus actividades. Con el
tiempo las tiendas de los mercaderes se
convirtieron en un asentamiento fijo mien-
tras que los excedentes de poblacidon campe-
sina acudian alli a trabajar como artesa-
nos; el arrabal de casas surgido junto al
castillo o monasterio se le llamé burgo y
sus habitantes, burgueses, se dedicaron en
su mayoria a la artesania y el comercio”.

H? de las Civilizaciones y del Arte
12 de B.U.P (Pag 99) Ed.ALHAMBRA.

125 a) El1 término "buhonero" actualmente se suele
utilizar en raras ocasiones. Averigua su
significado.

b) Piensa en las actividades comerciales en 1las
que tu hayas podido participar y di cuales de
ellas podrian tener relacidén con el concepto
"buhoneria".
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Ejidos de la Feria. Albacete.

"Durante la época medieval, y por un largo periodo de
tiempo la actual provincia de Albacete era una verdadera tierra
de fronteras. E1 flujo de mercaderes musulmanes o cristianos que
la atravesaban fue intenso y aunque su economia era netamente
agroganadera no cabe duda de que el comercio incidid sobre ella
positivamente ya que por un lado, favorecia el intercambio con
los mercaderes de productos autdéctonos, Yy por otro fomentaban
la aparicidén de comerciantes albaceterios. Ademds no debe olvi-
darse que este flujo comercial proveia también de recursos al
erario publico ya que en algunas villas existian puestos
fronterizos en los que recaudaban impuestos, tanto por el paso
de mercancias como por el de ganado, incluso por el de personas.
Alcala del Jucar, Chinchilla, Hellin, etc. poseian puestos de
este tipo, claros precedentes de las actuales aduanas.

El crecimiento de las ciudades medievales como consecuencia
del desarrollo del comercio tiene un exponente claro en las
tierras albacetenas, su propia capital, Albacete, habia sido un
poblado de pastores y agricultores desde su creacidén. La conce-
sién por Isabel la Catdlica en 1476 del privilegio de ser
mercado franco acelerd su crecimiento demogrdfico y su pujanza
economica gracias al desarrollo de la actividad mercantil. En
los siglos siguientes, la autorizacién por Felipe V de una feria
anual acrecentaria 1la centralizacién comercial del nucleo
capitalino que se consideraria todavia mds en el presente
STiqlos:

VV.AA: (PREVASA Pag 744) Ed. CAJA VALENCIA y CAJA ALBACETE.
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13. Extracta del anterior texto los motivos por los que
el comercio provocdé el nacimiento de una ciudad -
Albacete- en una provincia econdmicamente agrogana-

dera.

14. Averigua si en tu localidad queda todavia algun
resto de barrio, edificio, etc. de origen medieval.

Describe cdomo es.

105, % a) (Existe en tu localidad alguna lonja, mercado,
comercio, etc. gque aun se conserve por Ser un
edificio histérico de cierto valor arquitectod-
nico? Némbrales
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b) Investiga su origen, estilo, valores resalta-
bles, etc. Para ello puedes valerte de:

Testimonios orales: entrevistas, encuestas.
E graficos: fotografias, graficos, planos,
dibujos, etc.
) material: restos de construcciones....
5 documental: escritos de la época....

16. PLATERIAS - ZAPATEROS - BOTICARIOS - ZOCODOVER -
ALBARDEROS - TINTE - TRAPERIA - CALDEREROS, etc.

Estos son nombres de calles que permanecen en

algunas ciudades.  ;Por qué crees que recibieron
estos nombres?
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VT TOS"PRODUCTOS NO VIAJAN SOLOS

1.

a) ¢;Qué productos comerciales de uso corriente
crees que necesitan de un transporte complica-
do hasta llegar a tu localidad?

b) ;Cudles son los gque mads kildémetros habran
viajado?

Completa este texto sobre el canal de Suez.

Construido a través de territorio

pone en comunicacidén el mar con el mar
Tiene una longitud de Km y se

extiende entre la ciudad de al norte y
al sur. Fue realizado desde a

1869 bajo la direccidn de . Fue inaugura-
do por la emperatriz (17 noviembre 1869).

Imagina que un petrolero nos trae a Espafia un
suministro de petrdleo desde Kuwait

a) Realiza en este mapa dos rutas:

1- Sin la existencia del canal de Suez.
2- Con la apertura de este canal.




4.

Actualmente existen otros canales de gran importan-
cia para las rutas comerciales. Inférmate y completa
este texto:

"Como paso casi obligado entre el Atlan-
tico vy el estd el canal de
siendo uno de los puntos mas importantes del
trafico mundial. Otro canal el
comunicaréa el con el Mar del Nor-
te."

a) Escribe junto al nombre de estos rios navega-
bles, utilizados por tanto como via de trans-
porte comercial, el continente en el que estan
y el nombre de algunos paises, con algunas
ciudades, que lo puedan utilizar normalmente.

RIO

CONTINENTE

PAIS

CIUDADES

VOLGA

OHIO

DON

MISSISSIPPI

NILO

AMAZONAS

DANUBIO

ELBA

RHIN
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b) Localizalos en el mapamundi de 1la actividad
del canal de Suez.

6. a) ¢(Para cuales de estos productos crees que
seria "muy conveniente" utilizar como medio de
transporte el avidén? Subraya los que elijas.

Flores - Carbdén - Frutas frescas -
Medicamentos - Tejidos - Petrdleo -
Cemento - Correspondencia.

b) ;Por qué has elegido esas?

c) ¢Qué Dbeneficios supone la utilizacidén del
avion?

d) Averigua por qué el avidon no es el medio de
transporte mas wutilizado en 1la actividad
comercial.

7. ASOCIA 1las carreteras nacionales que atraviesa
Castilla-La-Mancha con su correspondiente grupo de
ciudades por el gque son conocidas:

Madrid-Lisboa
Tarancon-Cuenca-Teruel
Ocania-Albacete-Murcia
Madrid-Toledo
Madrid-Zaragoza-Barcelona
Madrid-Valencia



8. a) En la mayoria de estas carreteras se estan
realizando obras para transformarlas en auto-
vias.Averigua que diferencia existe entre
AUTOVIA y CARRETERA.

b) Escribe los beneficios que esta transformacidn
reportara al transporte de mercancias y perso-
nas por carretera.

c) Ordena estas actividades relacionadas con 1la
construccidén de una carretera.

Draga <scavadora. - Apisonadora.

‘Nive_lacién Bulldozer con -éala.
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VIT EXPORTACIONES E IX

PORTACIONES

1. Investiga en productos que tengas en tu casa el
lugar en donde han sido fabricados (visibles en 1las
etiquetas, envoltorios, etel) s

Haz una clasificacidén separando los de fabrica-
cién nacional y los de fabricacidn extranjera.

PRODUCTO

NACIONAL EXTRANJERO

2. Observa estas tablas:

Diez primeros productos importados

por Castiilla-La Mancha 1989 (mill. de Pts.)

Diez primeros productos exporsados
por Castilla-La Mancha 1989 (mill de Pts.)

PRODUCTO VALOR PRODUCTO VALOR
COCHES DE TURISMO 17.004 CALZADO 9.160
VEHICULOS AUTCMOVILES PARA TRANSPORTE 14.946 POLIMEROS DE ETILENO 5.860
DE MERCANCIAS
TRACTORES 9.055 MUEBLES 5.013
REACTORES NUCLEARES 3.498 VINO Y MOSTO 4.897
ACCESORIOS AUTOMOVILES 2.699 MAQUINAS AUTOMATICAS PARA TRATAMIENTO DE 4.500

INFORMACION

ALCOHOL ETILICO 2.687 POLIMEROS DE PROPILENO 3.696
CHASIS AUTOMOVILES 2.294 PARTES DE MOTORES 2.269
PREPARACIONES PARA ACEITES MINERALES 1.662 ACUMULADORES ELECTRICOS 1.765
ACEITES CRUDOS DE PETROLEO 1.659 ACONDICIONADORES DE AIRE 1.666
PARTES DE MOTORES 12291 DIVERSCS DERIVADOS DE PETROLEO Y RESINAS 1.658
RESTO PRODUCTOS 33.453 RESTO PRODUCTOS 26.484 -
TOTAL 90.252 TOTAL 66.973

VV.AA: Enciclopedia Econdémica de Castilla-La Mancha
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Compara los totales de los productos exportados
e importados de Castilla-La Mancha.

a) ¢(Crees que la diferencia que existe favorece o
perjudica a la economia de esta regidn?
JPor qué?

b) (Como catalogarias en general 1los productos
que importa Castilla-La Mancha? (Subraya 1los
que elijas)

Alimenticios - Tecnoldégicos - Materias
primas - de Servicios - Textiles - Otros.

C) Segun los productos que importa esta comuni-
dad, haz una reflexidén sobre el desarrollo que
se puede estar realizando en dicha comunidad.
Escribe algun comentario al respecto.

N

|




8 a) Con estos datos elabora un diagrama de barras
y coméntalo.

En color rojo importaciones de 1988.
En color azul importaciones de 1989.

Distribucién de las importaciones en Castilla-La Mancha
10 principales paises de origen
1988-1989 (mill. de pts.)

PAISES VALOR PAISES VALOR
Alemania R. F. 41.663 Alemania R. F. 53.837
Irak 12.560 Francia 8.560
Argelia 9.113 Italia 6.506
Libia 8.468 Reino Unido 3.829
Unidén Soviética 8.258 Paises Bajos 2022
Francia 7.938 Estados Unidos 2.452
Iran 1.357 Bélgica-Luxemburgo 2.026
Nigeria 6.664 Portugal 1.989
Reino Unido 5.422 Unién Soviética 19
México 4.140 Singapur 1.280
Resto paises 19.310 Resto Paises 5.639
Total 131.099 Total 90.252
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4. Actualmente se habla y se escribe mucho del "mercado
unico europeo" y "libre comercio". ;Qué crees que
pueden significar estos dos conceptos?

"Roma logrd la unidad de Europa hasta
el Rhin y el Danubio, el Norte de Africa y
Oriente Medio. Uno de estos factores de
esta unidad lo constituyd la unidad econd-
mica del mundo romano: desde la expansion
de las formas de produccidén romanas y el
establecimiento del libre comercio, hasta
la construccién de una red de comunica-
ciones terrestre y maritimas.

Formacién Humanistica. 12 F.P.
ANAYA.Pag 63.

5. Compara este texto con las pretensiones que actual-
mente existe en Europa de crear el Mercado Unico
Europeo.

(.Crees que se puede establecer una relacidn
entre dos épocas tan distantes en el tiempo: época
romana-final del siglo XX.?

6. Investiga sobre el Mercado Unico Europeo que tendre-
mos a partir de 1992 y anota los cambios que a
partir de esa fecha sufrira la actividad comercial
en el marco de Europa.
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7. Relaciona 1los términos que aparecen en algunas
actividades comerciales con su significado:

a) ARANCEL 1: Precio del transporte mari-
timo y aéreo.

b) BALANZA DE PAGOS 2: Precio o cotizacidén de mer-
cado de un valor mobilia-
rio, un bien o una moneda.

3: Registro de las transaccio-
nes econdmicas efectuadas

c) CAMBIO por la compra y venta de
bienes.

d) FLETE 4: Impuestos a la entrada, sa-
1ida o transito de mercan-
cias.

(@)}

Registro de todas las tran-
sacciones econdmicas efec-
tuadas por un pais con el
resto del mundo.

e) STOCK

6: Cantidades de mercancias o
f ) BALANZA COMERCIAL materias primas que las
empresas mantienen almace-
nadas.




"Veinte mil kilémetros de calzada
romana y la paz reinante en el Mediterrdneo
aseguraban el intercambio y el comercio.
Por otra parte, también Roma recibe produc-
tos de otros pueblos exteriores a sus
fronteras: mdrmoles y marfil y esclavos
negros de Etiopia; perlas y cobre de Africa
Occidental; pieles, hierro y &mbar de la
Europa Central; Pescados y esclavos desde
la riberas del Mar Negro; incienso y lanas
desde Asia Menor y Arabia; esencias, alfom-
bras y esclavos desde Persia; seda en bruto
O manufacturado de China; especies de
India.

Roma ofrecia a cambio perfumes, cera-
mica, vino y productos metalurgicos, pero
la balanza de pagos en relacidn con Oriente
fue siempre deficitaria.

VV.AA: Formacidn Humanistica 192 F.P.
Pag 63 Ed. ANAYA

ACTIVIDADES

8. Tras la lectura de este texto, ;Cuales crees que
fueron las causas para que la "balanza de pagos" de
Roma fuera siempre deficitaria?

9. ¢(Qué opinas sobre que "el hombre haya sido también
objeto de comercio"?
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140}

Consulta en algun libro de texto o enciclopedia so-
bre la sociedad y economia de Roma durante la época
de esplendor del Imperio Romano, y anota las causas
por las que el comercio de personas era una activi-
dad normal.
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11. TRABAJO EN EQUIPO.

Estableced dos grupos en clase:

- Uno representarda a los romanos que justifican
Y exigen la comercializacidén de esclavos.

- Otro representara a personas de cultura actual
que defienden por tanto la libertad del hom-
bre.

Cada grupo iréd aportando argumentos que justi-
fiquen su posicidén, y al final se emitiré un juicio
con las conclusiones que hayan triunfado.

- Argumentos aportados por los romanos.

- Argumentos aportados por el grupo de la época
actual.

- Juicio emitido.

12. ;Te gustaria que actualmente se prohibiera 1la
compra-venta de algunos productos?

Escribe sus nombres y explica por qué.
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13. Recorta noticias de prensa en las que se comente
cualquier aspecto referente a los productos a 1los
que tu has hecho alusidn, o de otros que tu no hayas

nombrado.
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columna de la tabla correspondiente al saldo,
ccomo crees que ha sido la "balanza de pagos"
de Espana a lo largo de estos afios? Haz un
breve comentario.

57

14. a) Elabora un diagrama de barras con los datos de
la siguiente tabla correspondiente a 1las
exportaciones e importaciones de Espafia entre
los afos 1978 y 1987.

Rojo: importaciones.
Azul: exportaciones.
Comercio exterior de mercancias
ANOS EXPORTACIONES IMPORTACIONES SALDO
(E) (1) (E-1)

1978 1.001.599 1.431.538

1979 1.22%.-237 1.704.007

1980 15493187 2.450.652

1981 1.888.422 2.970.435

1982 2.260.000 3.473.000

1983 2.838.5601 4.576.470

1984 3577285071 4.628.991

1985 4.104.143 5.073.1239

1986 3.800.225 4.850.767

1987 4.195.624 6.029.838

Fuente: D. G. de Aduanas.

b) Completa en la tabla la 3' columna correspon-
diente al saldo que resulta de restar las
importaciones a las exportaciones.

c) Observando 1la representacidén grafica, y la



15. Con la ayuda de estas tablas sobre los paises que
son nuestros proveedores y paises clientes, asi como
de los productos que importamos y productos que

exportamos,

completar el cuadro que aparece en blanco.

Consulta en la biblioteca de aula sobre

economia de los distintos paises,

cada tabla.

PAISES PROVEEDORES (IMPORTACION)

NW W s o

%

PAISES MILL. Pts.
1. Alemania R.F. 907.299 175
2. Francia 77325993 14.
3. Italia 532.650 95
4. Estados Unidos 499.075
5. Reino Unido 421.774
6. Japén 270.245
7. Paises Bajos 195.090
8. Bélgica 193.790
9. México 176.973
10. -U.R:-S.S 109.114 1k
Otros paises 1.886.835 S99
Total 6.029.838 100.

PAISES CLIENTES (EXPORTACIONES)

PRAISES MILL. Pts. %
1. Francia 786.869 1)
2. Alemania R.F. 503.380 12
3. Reino Unido 389.029 )5
4. Italia 371.852 8
5. Estados Unidos 341.671 8.
5. Paises Bajos 225738 5
7. Portugal 689.893 4.
8. Bélgica 126.476 a8
9. Suiza 75.145 1%
10. Marruecos 55.769 13
otros paises 1.120.812 26
Total 4.195.624 100

OH WWOWHMNWOUNN KO

OQWOWea NN UVOWWEHOO

haz un trabajo de investigacidn para

la
gque aJaparecen en
PRODUCTOS IMPORTADOS

PRODUCTOS MILL. Pts. 9
Productos del reino animal 242.109 4.01
Productos del reino vegetal 248.441 4512
Crasas y aceites 23.936 0.39
Productos indust. alimenticios 200.043 3532
Productos minerales 1.084.090 17-98
Productos industrias quimicas 539.859 8.95
Materias plasticas y manufacturas 220.059 3.65
Pieles, cueros y manufacturas 98.154 1.63
Madera, corcho y manufacturas 77.132 1528
Papel y sus aplicaciones 153.889 2-55
Materias textiles y su manuf. 215,999 31258
Calzados, sombrereria, etc. 17.744 0.29
Man. piedra, yeso, ceramica y vidrio 68.928 1.14
Perlas, piedras y metales preciosos 265513 0.43
Metales comunes y manufacturas 402.554 6.68
Maquinaria y material eléctrico 1.329.508 22.05
Material de transporte 685.849 11.37
Instrumentos de Sptica. medida, etc. 307.535 5.10
Armas y municiones 1.880 0.03
Productos no expresados 61.516 1.02
Objetos de arte, antiglledades 24.097 0.40
Total 6.029.838 100.00

PRODUCTOS EXPORTADOS
PRODUCTO MILL. Pts. b 1

Productos del reino animal 70.884 1.68
Productos del reino vegetal 418.583 9.98
Grasas y aceites 64.071 1258
Productos indust. alimenticios 218.125 5.20
Productos minerales 3192892 7.62
Productos industrias quimicas 2975974 7.10
Macterias plasticas y manufacturas 186.290 4.44
Pieles, cueros y manufacturas 88.125 2210
Madera, corcho y manufacturas 43.983 1.05
Papel y sus aplicaciones 145.048 3.46
Materias textiles y sus manuf. 196.232 4.68
Calzado, sombrereria, etc. 140.586 2235
Man. piedra. yeso. ceramica y vidrio 114.546 2073
Perlas, piedras y metales preciosos 27.131 0.65
Metales comunes y manuf. 419.700 10.00
Maquinaria y material eléctrico 564.756 13.46
Material de transporte 738.580 17.60
Instrumentos de dptica, medida, etc. 37.926 0.90
Armas y municiones 6.147 0.15
Productos no expresados 80.146 1297
Objetos de arte, antigledades 16.879 0.40
Total .195.624 100.00
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PALS

NOS PROVEE DE:

NOS COMPRA:
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Pirdmides de cacahuetes dispuestos para la

exportacién.



16. Como podras observar en las tablas anteriores, la fuente de
procedencia de esos datos es la Direccidén General de Aduanas. Si
quieres conocer su organizacién coloca bien estos términos en el
siguiente texto mutilado.

l-Peritos 4-muelle 7-Personal administrativo
2-negociado 5-aduanas 8-Ministerio de Hacienda
3-Guardia Civil 6-Director general 9-Administracidn.

"En Espafia las estan dirigidas por

una Direccién General de Aduanas dependientes del
Bt estad asistido por los jefes
de y de ; constituyen el
personal subalterno los inspectores de x
vistas, V4 ;la vigilancia esta

a cabo de 1la
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VIII HAY GENTE OUE VIVE DEL' COMERCIO

’ Calle comercial
I “dad Media.

a5 a) Anota todas las observaciones que seas capaz
de observar a lo largo de un dia 1laboral
durante el que deberéds dirigir tu atencidn a
todo aquello que guarde relacidn con el comer-
GO

Al final del dia rellena el cuadro resu-
men de todo lo observado. "

\ N’ | OBJETOS DE VENTA OTRA OBSERVA-
CION

TIENDAS PEQUENAS
SUPERMERCADOS
HIPERMERCADOS
MERCADO

VENTA AMBULANTE

CARRITO DE CHUCHERIAS
(golosinas...)

KIOSCOS de revistas..

HELADERIAS
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CAMIONES DE REPARTO
(gasolina, muebles,
bebida, ...)

COCHES Y FURGONETAS DE
REPARTO (pan, fruta, -

cee)

MOTOS Y BICIS DE REPAR-
TO (periddicos...)

VIAJANTES Y REPRESEN-
TANTES DE COMERCIO (Ca-
NNONZE . )

ALMACENES

CAFETERIAS, BARES...

BANCOS Y CAJAS DE AHO-
RROS

OTRAS OBSERVACIONES

b) (Cuales son las que mas abundan?

C) (A qué crees que sera debido?

Conforme la economia evoluciona, el sector de la sociedad
ocupado en los negocios, el comercio y la distribucidn, tiende
a aumentar y a diferenciarse cada vez mas de la agricultura y la
industria. Este es un ejemplo de la progresiva especializacidn
gque poco a poco se observa en todas partes. El agricultor
primitivo cultiva y permuta sus productos, 1llevandoles al
mercado hasta el consumidor: se comercia pero no hay comerciante
ni sector terciario.

En condiciones menos primitivas, el volumen de la produc-
cién es mayor, el agricultor se concentra cada vez mads en ella
y deja la tarea de vender a otro especialista. En la economia
moderna la separacioén entre el productor y el consumidor ha
llegado a ser tan grande, que entre ellos hay una serie de
intermediarios y un complicado sistema de transportes y comuni-
caciones.

H’ de la Cultura. Geografia. La Tierra y sus habitantes.

Editorial TIMUN MAS. Barcelona.
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2. Averigua en algun libro de CIENCIAS SOCIALES que
grupos de poblacidén se incluyen en cada uno de los
sectores de actividades.

SECTOR PRIMARIO SECTOR SECUNDARIO | SECTOR TERCIARIO

3. a) Construye un diagrama circular con estos datos
referentes a la poblacidén ocupada en Espafa en
los tres sectores:

Utiliza el dato del tanto por ciento.

ESTRUCTURA DE LA POBLACION OCUPADA

1960 1970 1980 1986 1987

Miles de Miles de Miles de Miles de Miles de

personas % personas % personas E3 personas X personas X
POBLACICN 11.744.9 100.0 125539 &3 100.0 11.288.9 100.0 10.732.0 100.0 11.355.4 100.
OCUPADA
AGRICULTURA 4.855.8 41.3 3.662.3 29.2 2.104.0 18.6 1.707.1 15.9 1.718.2 15,
INDUSTRIA Y 2.974.4 2523 358351 28.6 3.089.1 27 .4 2.620.9 24.4 2.746.2 24.
CONSTRUCCION 797:0 6.8 1.042.0 8.3 1.019.7 9.0 821.7 7.7 925.1 8.
SERVICIOS \ 3217 .7 26.5 4.251.9 3359 5.076.1 45.0 5.582.3 52.0 5.965.9 52.

Fuente: INE
Seetorn I - Coloer. amarillo

" II - Color verde
§ III- Color azul
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b) Observa el seguimiento de 1los sectores I vy
III. Comparalos.

.Crees que puede influir uno sobre otro?
;De qué manera?

c) Anota algunas opiniones de tus compaferos al
respecto. (Causas, implicaciones. consecuen-
clas!, "evolucion,ieteiy)




d) Trasladate por un momento al afio 2010. ;Cdmo
imaginas que se encontraran estos dos sectores
de poblacidn?

e) Construye otro diagrama de sector teniendo en
cuenta la evolucidén que tu piensas que es
posible que siga la estructura de la poblacidn
ocupada en dicho ano.

f) Justifica la tendencia que marcas en el dia-
grama.

4. Consulta algun libro de economia, ciencias socia-
les... y localiza paises donde el mayor porcentaje
de poblacién sea el dedicado al sector terciario.
Escribe sus nombres.
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6.«

;Crees que los términos "pais desarrollado" vy
"sector terciario" pueden guardar relacidn?

cPor qué?

Actualmente se suele hacer una gran clasificacidn
del mundo en paises desarrollados y paises subde-
sarrollados, llegando incluso a marcar una dJran
linea divisoria tomando como referencia 1los
hemisferios de la Tierra - Norte y Sur -.

¢ Has leido u oido algo sobre esta gran divi-

a) Resume 1

lo que sepas.




b) Si no es asi, inférmate consultando periddi-
cos, revistas, enciclopedias, etc. y anota las
observaciones que consideres importantes.

Ayudate de este grafico.

Y =

Ad

ob

c) Colorea en este mapa las dos grandes zonas.
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d) Localiza en el mapa anterior algunos de 1los
paises que destaquen tanto en el mundo desa-
rrollado como en el subdesarrollado.

e) Escribe aqui sus nombres.

PAISES DESARROLLADOS PAISES SUBDESARROLLADOS

L a) Observa estos mapas en los que se concretan
las grandes rutas comerciales.

< ‘. / X
A e A 4 /
— 2
e B Ly /
trafico maritimo o,
7y
S >

— trafico aéreo e
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b) ¢(Crees que la actividad comercial y sus gran-
des rutas han podido influir en esta estruc —

tura del mundo? -

c) Haz un compendio de causas que hayan podido
abipnE LBl o

d) Piensa en posibles soluciones que desde el
punto de vista comercial pudieran favorecer
un equilibrio Norte-Sur y anota tus suge-
rencias.
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; Sabias que hay grupos sociales y organismos que SI se preocupan por las

personas que les ha correspondido vivir en paises del TERCER MUNDO ?

Los pobres de

MANUCL MDA VILLA Uisas

el colera sin apenas medios

Piensa en ellos. Inférmate,e intenta aportar tu valiosa y deseada ayuda.

Peru combaten |

\
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L Sanxisd reabe wempre Jos
Folper de mayor AL Peru, con
colera 0 1in ¢l no e una excrp
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Todo puede esperar menos un nino
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IXNOTODO L0 QUE COMPRAMOS LO NECESITAMOS

1. Escribe el nombre de todas las cosas que poseas y de
las que serias capaz de desprenderte, aunque 1lo
hayas comprado o adquirido UGltimamente.

2. Observa a tu alrededor en tu cartera, aula, casa y
haz una relacidn de objetos que hayas comprado, o se
haya comprado en tu casa, y que consideres que se
podria clasificar en:

NECESARIOS SUPERFLUOS

7L



3. Elige uno de los que has considerado superfluo:

;Qué motivo crees que provocd su compra? Elige
la/s respuesta/s que consideres conveniente:

- Lo tenia ya un amigo y me gusto.

- En el comercio me atrajo la atencidn.

- Lo vi anunciado y pensé que seria bueno
tenerlo.

- Me hablaron de él y de lo bueno que era.

- Me apetecia comprar en aquel momento y 1o
adquiri.

- Fue un capricho que me apetecia tener.

- Otros motivos.

4. Comentad en clase las posibles respuestas de algunos

companeros.

5. Recuerda anuncios de T.V., radio, prensa, etc y
escribe los diez primeros que te vengan a la memo-
ria.
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6. Pregunta a tus padres sobre productos que hayan
comprado por conocerlos gracias a los anuncios y de
los cuales se sientan realmente contentos. Escribe
el nombre de varios de ellos.

7. a) Pregintales también cémo suelen realizar sus
compras en el supermercado, tienda, hipermer-
cado » etes:

- llevan anotado 1o que necesitan

- van comprando sobre la marcha

- se gastan mas de lo previsto

- Se marcan un tope de dinero y compran
hasta llegar a é1

SHIOEEES

b) Escribe 1los motivos por 1los que prefieren
hacerlo de la manera que te hayan indicado.

8. TRABAJO EN EQUIPO

Elaborad una encuesta para averiguar en que
medida las personas compramos dejandonos influir por
la informacidén que recibimos a través de:

- radio

=N

- prensa

- comercio por correo
= eitCr
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X VENDER YA NO ES LO QUE ERA

La incidencia de nuevos productos y la
evolucién de los habitos, no solo de compra
y de consumo, sino de vida del consumidor
ha llevado a considerar a éste la necesidad
de un bien muy preciado: el tiempo.

Conocedores de esta situacidn, la
distribucidén comercial le pone medios a su
alcance para conseguirlo: la venta en
régimen de libre servicio (autoservicio).

La accidén vendedora ya no corre prac-
ticamente por parte de un vendedor sSino que
es el producto el que se vende solo, pero
la accién vendedora se puede potenciar por
distintos condicionamientos que estén en
manos del comerciante como puede ser la
colocacién de muebles, los carteles, la
1Iuminacion, €EC./ . =wi)-

(....) Los compradores deciden sus
compras partiendo de la base visual, se
compra lo que se ve.

Fermin Campin
Revista Comercio e Industria
n 1. Albacete
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i

TRABAJO EN EQUIPO.

a) Observad un supermercado o tienda y tomad nota

de como estan distribuidos los productos para
realizar aqui un plano aproximado del lugar y
forma en que se colocan las estanterias,
vitrinas, etc. con 1los diferentes tipos de
productos: drogueria, fruteria, bricolage,
etec.

Dibujo:

b) Marcad en el plano anterior el 1lugar donde

colocarias tres productos que fueran vuestros
Y que quisierails vender.

Justificad la eleccidn de ese sitio.

7.5



Disenad varios carteles para apoyar Su promo-

c)
cién y venta.
Dibuja aqui los bocetos.

fingid el rodaje de un anuncio para
Escribid el guidn.

Idead y

d )L
T.Veo ¥y radio.




e) Haced una relacién de frases con las que

£)

comuniquéis al consumidor las "maravillas" de
vuestro producto.

cConsiderais importantes que los productos que
ofrecéis sean o no de muy buena calidad para
anunciarlos? ;Por qué?
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2. Comparad todo este montaje comercial de las activi-
dades anteriores con este refran de muchos arfos
atréas.

"E1l buen panio en el arca se vende".
;,Creéis que los productos y comerciantes pueden

guiarse hoy por este refran? Justificad vuestra
respuesta.

3. Haced un comentario comparando estas dos situaciones
extremas, la del refran y la del "boom" publicitario
que actualmente sufrimos los consumidores.
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